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EDITORIAL

CON GANAS DE QUE NOS LLENEN LOS COLORES

Va pintando linda la temporada.

Empieza a cubrirse de colores y lo que pasa adentro, comienza a colarse en el interior.

La empatia nos nace en muchas direcciones. La inspiracién se encuentra fértil, para ser ensalzada con una buena

historia. Eso nos esperamos en proponer para esta edicion.

En la nota de tapa te vas a encontrar con el relato genial de inmigrantes de Italia, que en Tigre han trabajado la tierra por

generaciones. Don Nazareno es la historia viva de una tradicion de grandes logros y un presente enaltecido.

También te contamos la historia del primer mozo en la historia de Nordelta del Pub mas querido de la Bahia Grande.

¢ Mas para tomar modelos? Visitamos la impresionante Casa Pasiva en el Delta, obra del gran Horacio Battagliero,

referente de la zona, una obra con minimo de impacto ambiental.

Y, ademas, conocemos a una de las inmobiliarias referentes en Nordelta y Puertos; el nuevo polo gastronémico en

Torrepueblo se consolida con méas opciones y una coach diferente nos acerca una vision distinta de nuestro dia a dia.
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Una edicion para que salgas mas colorido de lo que entraste.
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Te ayudamos a concretar tu
operacion inmobiliaria
acompafnandote en cada paso
hacia tu nuevo hogar.

Asesoramiento integral en
inversiones, operaciones de
compra-venta, alquileres
comerciales, de vivienda y
temporales.

wwww.laregina.com.ar - +54 11 4 770 7337 - +54 9 11 5014 1846 - info@laregina.com.ar
Seguinos en Instagram: @laregina.realestate - #nordeltarocks - #lareginatips -
#realestate - #greatdeal - #nordelta - #escobar - CUCICBA 7580 - CMCPSI 6825
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cambio baires

MEJOR PRECIO, MEJOR ATENCION

Agencia de Cambio habilitada
por el BCRA N°20.044

H www.cambiobaires.com.ar

NORDELTA

Av.de los Lagos 6895

(1135701019

SANISIDRO OLIVOS MARTINEZ

Belgrano 273 Av. Maipti 2443 Av. Santa Fe 1812
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: Clinica Veterinaria - Pet Shop
Bano y Peluqueria

Tramites para viajes internacionales

Equipo médico especializado en animales exdticos

Estudios especializados para cardiologia, dermatologia, limpieza dental
profunda, testeo de enfermedades complejas, etc

Quirafano para cirugias simples como castraciones y para cirugias
complejas con equipamiento de ultima generacion.

Bano y peluqueria - Bafios medicados, cortes de raza, cortes higiénicos.
EL PET SHOP MAS COMPLETO DE LA ZONA

EI.INIST[IHE Delivery sin cargo para mascotas y productos.

REMEROS PLAZA NORTH CORAL PLAZA VILA TERRA CENTER

15 6 143-9669 | 15 5160-0962 15 2479-0893

Av Santa Maria de Las Conchas Pasaje de las Ciencias 75, Boulevard de todos los santos 100
4711 - Local 1160 Local 18 Local 2/3/4



(Gastronomico

ILO ES LA NUEVA
PROPUESTA
GASTRONOMICA QUE
LLEGO A TORREPUEBLO.

ILO - Sushi & Fusion es sin dudas, un lugar para vivir una experiencia unica disfru-
tando del mejor sushi de Buenos Aires y unos exquisitos platos peruanos. Aguellas
personas apasionadas por la cocina nikkei adoraran la experiencia disfrutando de una
carta que esté elaborada detalladamente para reflejar el amor al arte culinario. En ILO
vas a poder explorar nuevos sabores en un entorno muy agradable, con luz tenue y
musica moderna.
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Siempre cuidando la calidad y la frescura de sus productos, ofre-  Durante la semana vas a poder disfrutar de un menu ejecutivo
cen una amplia variedad de entradas, ceviches, tiraditos, niguiris,  con platos tipicos de la cocina peruana y/o con piezas de sushi.
sushi, platos principales y postres.

Sus platos estrellas son el pulpo grillado, el ceviche nikkei, el lomo  También podes encontrarlos en Pedidos Ya o hacer tu pedido para
andino con papines, la pesca frita con puré de boniatos y la cau- take away a través de la web. Para estar actualizado sobre las pro-
sa ILO. También ofrecen opciones sin TACC y platos aptos para mociones y descuentos podes seguirlos en Instagram.
vegetarianos. Si te gusta el sushiy queres deslumbrarte con algo  ;Qué esperas para vivir la experiencia ILO?

nuevo no dudes en consultar por el roll especial.

" 4

NUESTROS HORARIOS CONTACTO

Martes a Domingos de 12pm a 23pm Direccion: Libertad, 50, Local 2b,
Torrepueblo, Benavidez
Teléfono: 117898 6400
Sitio web: www.ilosushi.com
Redes sociales: IG y FB @ilosushi
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Cuidando cada detalle, De Vera Cocina & Grill propone una experiencia
gastrondmica para recomendar. Un restaurante que combina el estilo de grill
americano con la gastronomia argentina, pero de una manera un poco mas
sofisticada. Cuenta con una oferta amplia de entradas, pastas, ensaladas,
sandwiches y postres, aunque definitivamente la carne es la protagonista.
Trabaja con cocciones rapidas en buen punto. Sus platos estrellas son las
mollejas con huevo, la provoleta, el ojo de bife, la entrafa, el salmon grillado
y las pastas rellenas. De todas formas, siempre hay un plato para sorprender
y es el especial DE VERA. También cuenta con opciones sin TACC y algunos
platos vegetarianos.

Durante la semana ofrecen un menu ejecutivo a un muy buen precio con una
amplia variedad de opciones, entre ellas, un delicioso plato del dia. DE VERA
abre sus puertas todos los dias desde las 7am con wifi gratuito y un exquisito
desayuno, también podés ir a tomar el té o picar algo antes de la cena. Cuen-
tan con promociones los dias lunes con un 20% de descuento en efectivo, los
miércoles con un 20% de descuento para mesa de mujeres y los dias jueves
ofrecen un 2x1 en tragos.

Definitivamente, es un buen lugar para ir en familia, con amigos o en pareja.

DE VERA

— COCINA & GRILL —

NUESTROS HORARIOS

Lunes, miércoles, jueves, viernes
y sabado de 7 am a 23.30 hs
Martes y domingos de 7 a 17 hs.

CONTACTO

Direccion: Libertad, 50, Local 1,
Torrepueblo, Benavidez

Teléfono: 11 6677-5500

Sitio web: www.deveragrill.com
Redes sociales: IGy FB @ deveragrill
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EL CLUB DEL CHEQUE

Délar | Euro | Real | Criptomonedas | Cheques

ESCOBAR VILLA DEL PARQUE NORDELTA

Puertos del Lago Cuenca 3469
La Rambla Plaza 15 ©11-6528-7230 DEL CAMINANTE 30,
Piso 3, OF D.
©11-6363-9062 VILLA URQUIZA 470 OF 429
Av. Triunvirato 4624 @”—2815—3864

©11-3649-1062

ElClubdelCheque
€3 EIClubdelCheque
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VISITA NUESTRO
INSTAGRAM!

“TRAIN HARD,
BE STRONG”

®) 11 6748-7768
Entrena y motivate en el

gimnasio mas exclusivo Bahia Grande,
de Zona Norte NORDELTA RIO




BIFFE : o - la carniceria boutique
L al po A curadora de los mejores cortes
de carne vacuna, cerdo y cordero

para paladares exigentes

Cortes de calidad diferencial envasados en su
totalidad al vacio en pagquetes de calibres chicos.

carne kosher envasada al vacio

CARNES PREMIUM

Remeros Plaza Shopping

Santa Maria de las Conchas 4711 - Local 1114

Tel. 11 2616-1114

@biffecarnespremium

Horarios: De lunes a jueves y domingo de 10 a 20 hs.
Viernes y sabado de 10 a 20.30 hs

CENTRO DE BELLEZA Y
MEDICINA ESTETICA

Nuestros servicios:

* Cirugia plastica y medicina estética

* Flebologia

* Masajes

e Belleza capilar: keratina, bano de sedaq,
botox, nutricion, peinados

* Maquillaje profesional

* Belleza de manos y pies

« Estética facial y corporal

* Terapias holisticas

e Cosmetologia

 Reflexologia

« iY MUCHO MAS!

SUSAN SKEI IS




*USANDO CODIGO DE
DESCUENTO CROQUEO9
OFF]Y PACANDO EN EFECTIVO
ALIDO HASTA EL 30/9/2022

VENI

CRUOCEINOS

DESAYUNO: COFFEE - BRUNCH

ALMUERZOS, CENAS

PATISSERIE & MAS...

Remeros Plaza Shopping. Tigre, Nordelta

Lunes a Miercoles de 7hs a . 22hs
de Jueves a Sabados de 7hs a 23hs
Domingos de 7hs a 21hs
@croguemadamenardelta

CQME MADAHE
NERD Bl oA



~TRADICION Y VANGUARDIA
EN NEGOCIOS
INIOBILIARIOS. ]




VOS LA CONOCES. TODOS LA CONOCEN. PORQUE SIEMPRE ESTUVO AHI, DONDE LAS COSAS
SUCEDEN. O INCLUSO ANTES DE QUE SUCEDAN, PORQUE LA INMOBILIARIA CASTEX SE ADELANTO,
POR EJEMPLO A LA MIGRACION DESDE LA CIUDAD DE BUENOS AIRES HACIA LOS CORDONES
SUBURBANOS, COMERCIALIZO EL PRIMER GRAN EXITO EN PILAR QUE FUE PUEYRREDON, SIGUIO
POR SAINT THOMAS EN CANNING, CAMPOS DE ALVAREZ EN EL OESTE SIEMPRE ADELANTANDOSE A
LA DEMANDAY AHORA ES PIONERA EN EL EXITOSO DESARROLLO DE LAS “CRYSTAL LAGOONS", NO
SOLO EN ARGENTINA SINO TAMBIEN EN VARIOS PAISES DEL CONTINENTE.

Castex es el resultado del trabajo y la visién de una familia res-
petada y querida desde hace anos en el exigente y muchas
veces injusto mundo inmobiliario.

Ellos apostaron en tiempos de vacas gordas, pero también le
pusieron el pecho a los momentos dificiles, porque, como dice
Rodrigo Quintar, exitoso Socio Gerente de Castex en Nordelta
y Puertos, "ahi es cuando surgen grandes oportunidades para
nuestros inversores y clientes”.

Y es el propio Rodrigo quien nos recibe sonriente, para contar-
nos sobre la que es una de las inmobiliarias oficiales de Nordel-
tay, desde el primer dia, también de Puertos, y cuenta con un
registro impresionante de operaciones exitosas.

Contanos brevemente la historia de Castex, Rodrigo.
Desde un comienzo nuestro principal objetivo fue ayudar a
cada familia a que pudiera mejorar su calidad de vida. Comen-
zamos con edificios residenciales en la Ciudad de Buenos Ai-
res, y, con el tiempo, nos especializamos en desarrollos resi-
denciales suburbanos, creando y participando Unicamente en
emprendimientos de calidad, que ofrecen diferenciales orien-
tados a satisfacer las necesidades de los habitantes.

Esto nos llevd a ser el especialista Nro. 1 en desarrollos su-
burbanos y contar con una fuerte presencia en todas las zo-

nas, pudiendo ofrecer cada vez mas oportunidades a nuestros
clientes, para que puedan vivir la vida que siempre sofaron.
Ademas del tiempo transcurrido, nos avalan los mas de 100
proyectos suburbanos desarrollados con gran éxito, y miles de
familias que pueden contar en primera persona cémo mejo-
ré su vida al mudarse a un emprendimiento donde formamos
parte.

¢Es cierto que vendieron el primer lote de Nordelta?

Es cierto, estamos en Nordelta desde su inicio y vendimos el
primer lote. Desde 1999 participamos activamente en uno de
los emprendimientos mas importante de Latinoamérica.

Hablanos sobre la actualidad de Castex.

Castex sigue creciendo con distintos equipos especializados
en las distintas zonas y proyectos. Algunos de los ejemplos
destacados son Nordelta, Puertos en Escobar, Terralagos en
Canning. Terravista en la zona Oeste, La Lomada en Pilar o
Bosques en Pinamar, todos proyectos de muchisima calidad
y muy exitosos. También estamos creciendo con nuestro HUB
Castex (dedicado a brindar apoyo a los distintos equipos), ca-
pacitandolos, generando y controlando la calidad de los leads
y el contenido de las distintas redes sociales. Este gran equipo
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“Ademas del tiempo
transcurrido, nos avalan los mas
de 100 proyectos suburbanos
desarrollados con gran éxito, y
miles de familias que pueden
conlar en primera persona
como mejoro su vida al mudarse
a un emprendimiento donde
formamos parte”.

se conforma con el departamento de disefo y comunicacion,
control de calidad, UIF, capacitacion, departamento audiovisual
y community manager.

¢Como esta conformado el equipo que dirigis?
Actualmente tengo un gran equipo de personas que trabajan
en las zonas de Nordelta, Puertos y en el proyecto de Huergo
475 de Consultatio.

Sos un gerente exigente y a la vez muy cercano a tu equi-
po. ¢En este tiempo de post-pandemia has tenido que ha-
cer ajustes en tu estilo gerencial?

Desde Castex entendemos que el servicio al cliente es el princi-
pal pilar para el desarrollo efectivo de nuestra mision. Desde ya,
la pandemia nos forzé a estar méas cerca de nuestros clientes,
pero de una manera mas virtual, en un principio. Luego, con
el pasar de los meses, el trabajo se fue normalizando hacia lo
cotidiano previo a la pandemia.

Trabajamos con cada cliente en forma personalizada, aten-
diendo y entendiendo sus necesidades y requerimientos al
momento de buscar una propiedad, ya sea para vivirla o como
inversion. Nuestro objetivo es lograr la més alta experiencia de
satisfaccion del cliente.

Nordelta, como fenémeno ya consolidado, sigue siendo
una apuesta sodlida, y sabemos que Castex ha dirigido
parte de su estrategia a la venta de casas, que es un seg-
mento muy especializado y competitivo.

Ciertamente, Nordelta es un emprendimiento que brinda todas
las cualidades de un lugar ideal para vivir. En estos ultimos 2
anos, hubo un boom de venta de lotes, ya que se aprovecho el
bajo costo de construccion a valor ddlar, y fue acompanado por
lanzamientos de nuevos barrios, como Los Carpinchos y Los
Puentes. Pero a su vez también se acrecenté el publico que
busca comprar una casa ya construida y con posesion inme-
diata. Muchas son las opciones que ofrece a los clientes poder

tener un abanico de eleccion de acuerdo a su presupuesto y
necesidades.

La venta de casas y departamentos ha sabido ocupar un lugar
muy importante dentro del portfolio de Castex. Mensualmen-
te realizamos un gran numero de tasaciones de propiedades,
obteniendo como resultado la representacion de la comerciali-
zacion de las mismas. Trabajamos con herramientas profesio-
nalizadas para la exposicion de estas en los portales inmobi-
liarios mas importantes del pais. A su vez, contamos con una
calificada base de datos, producto de la evolucién de nuestra
experiencia, no solo en Nordelta desde su inicio, sino también
de publico de otros emprendimientos en otras zonas de Buenos
Aires y el resto del pais.

£Qué estrategia y medios estan implementado para con-
vertirse, en poco tiempo, en una de las inmobiliarias lide-
res en operaciones de casas y departamentos?

En primer lugar, al momento de tasar una propiedad lo hace-
mos con el profesionalismo que nuestros clientes propietarios
merecen. Valuamos la misma haciendo un profundo anélisis de



mercado en el cual destacamos otras propiedades con simi-
litudes. Muchas veces las propiedades estan sobrevaloradas,
ya sea por una cuestién emocional, en la cual es dificil que el
propietario pueda desligar una realidad de lo que él tiene. Y
por otro lado, también es comUn encontrarse con propiedades
que han sido tasadas anteriormente a valores que el mercado
no paga. Eso retrasa la venta de la propiedad, hasta llegar al
momento en que el propietario debe ajustar su valor para la
real venta de la misma.

En Castex, nos focalizamos en tasar de acuerdo a la oferta y
demanda que existe en el mercado.

Contamos con gente idénea en el conocimiento de materiales
de construccién, como asi también en los procesos de cons-
truir una propiedad. Eso nos permite poder dar un valor mas
exacto del producto.

Conocemos el éxito que han tenido los ultimos afos en
Puertos, ¢qué le podrias decir al posible comprador de
ese desarrollo?Y, si es posible, contanos qué se viene.
Puertos es un emprendimiento que tiene alin mucho por cre-
cer. Si bien, hasta el momento, hay 10 barrios lanzados, aun
faltan por lanzarse mas loteos en préximos barrios. Pero adn
mas interesante es la préxima aparicion de nuevas obras de
media densidad que seran postal de los préximos anos frente
al Lago Central.

De mes a mes, es constante ver la inversién en cuestion de
infraestructura en Puertos: el crecimiento de Club Deportivo
de Puertos, la hermosa Reserva Natural de 60 hectéreas, sus
bicisendas a los largo de todo el anillo perimetral de los ba-
rrios, un Lago Central que comparte conexién con los demas
barrios, la practica de deportes acuaticos, y por sobre todo, la
importancia del concepto de sustentabilidad en pos de cuidar
el medio ambiente.

£Qué le podés decir a nuestros lectores sobre los pla-
nes en los nuevos barrios y, también, qué pueden espe-
rar del Centro Civico y sus alrededores?

Nordelta ofrece no sélo una vida cerca de la naturaleza, sino
también poder utilizar un lugar que ofrece todos los servicios

“Trabajamos con cada cliente en
forma personalizada, atendiendo
y entendiendo sus necesidades y
requerimientos al momento de
buscar una propiedad, ya sea para
vivirla o como inversion. Nuestro
objetivo es lograr la mas alta
experiencia de satisfaccion del
cliente”.

necesarios en tema de salud, educacion y ocio.

Actualmente se esta construyendo la clinica Swiss Medical y
aun hay muchos proyectos mas, que atraeran mas familias a
instalarse en estas 1600 hectéareas que conjugan armonia y
tranquilidad.

Nota: Claudio Cafieri
Fotografias: Fabidn Sans

Castex Tigre

Whatsapp +54 9 11 4163-0508

Correo: info@castextigre.com.ar

Direccion: Av. Sta. Maria de las Conchas 6385.
Rincén de Milberg.

|G: @castexpropiedades @puertoscastexok
@nordeltacastex

Web: www.castex.com.ar
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‘Rapanui
llego a
Nordelta!

estamos en
Chateau Portal
Calle del Portal 35

|
Te esperamos de domingo a jueves de 10 a 00:30 RA PA NUI
y los viernes, sabados y feriados de 10 a 01:30



@somostomate
www.ttomate.com.ar
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DELIVERY & TAKE AWAY

Frutas, verduras, productos A S T
ﬂr,_ga’ﬂu:as, _kueﬂas ae ga”i'.nas Santa Maria de las conchas 4711,
libres de jaula y algo mas... Nordelta, Tigre - Tel +54 9 11 2609-3719

DELIVERY SIN CARGO DE MARTES A DOMINGO

Av. Sta.Maria de los Conchas 4711 Tl ARB A © ENVIOS A DOMICILIO

Rincdn de Milberg

Shopping Remeros Plaza HﬂﬂEmFEﬂlﬂl{l POR
Mail: tjpapeleraremerosegmail.com PA P E I_ E RA WHATSAPP:
tjorbaremeros.com 112616-1115

VENTAS POR
MAYOR Y MENOR

PAPELERA \ COTILLON

DESCARTABLES - EMBALAJE - HIGIENE - LIMPIEZA - GASTRONOMIA
BOLSAS - COTILLON - LIBRERIA - LINEA ECOLOGICA




THIE
BEAUTY
BAR

BY COCO BUENDOS AIRES

MANICURA Y PEDICURIA OPI

NAIL ART Y ESCULPIDAS

PERFILADO DE CEJAS CON HILO
EXTENSIONES Y LIFTING DE PESTANAS
TRATAMIENTOS ESTETICOS

CORTE - COLOR

BALAYAGE - PEINADOS

MARKE UP
BARBERIA

SHOPPING REMEROS PLAZA
PRIMER PISO, NORDELTA, TIGRE
TEL.:11 2365 8791

@j:‘l\'i{'l'llllh‘l'l[‘llli]ltl'l‘iil

©

@lunabarberia

@l'{li'llhlll'Iiﬂﬁilil‘{"q
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DOCTORES

PALMIERI

DESPUES e

ESPECIALISTAS EN ESTETICA DENTAL

CARILLAS IMPLANTES

ORTODONCIA BLANQUEAMIENTO
CORONAS STRAUMANN INVISIBLE PROFESIONAL
INCRUSTACIONES INVISALIGN
LIBRES DE METAL

DR. CARLOS PALMIERI  DR. PABLO PALMIERI DR. ALEJANDRO PALMIERI

Av, del Caminante 20

oficing 512, Para ver mds casos
D 4871-4868 @ 54 (911) 50377267 Edificio Puerta Norte 1 sequinos en Instagram
Mordelta @doctorespalmie




LA EMPRESA SE DEDICA A PROVEER
SOLUCIONES CONSTRUCTIVAS,
ESPECIALMENTE EN LAS ISLAS DEL
DELTA, POR MAS DE 50 ANOS. SU
TITULAR, HORACIO BATTAGLIERO NOS
CUENTA DETALLES DE ESTE LOGRO.
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Es un proyecto del estudio MAPA Arquitectos a pedido del clien-
te/propietario que se entusiasmao con la idea.
“Yo creo que lograron un excelente producto”.

Como constructora nos acoplamos a una idea que me parecié una
muy osada: “Si ustedes estan dispuestos a hacer esto yo estoy dis-
puesto a acompanarlos y concretar este sueno, porque es muy di-
ficil trabajar en el delta, esta geografia tiene una cantidad de sinsa-
bores importantes y para trabajar aqui hay que adaptarse al medio”.
“Es decir tenes que adoptar los ritmos de la naturaleza”.

En esa adaptacion trabajamos con Joaquin Berdes, el arquitecto
que actud de nexo entre el estudio en Uruguay, y nosotros en Ar-
gentina, donde por la pandemia, los arquitectos no pudieron viajar.
A la falta de materiales o la prohibicién de circular la resolvimos por
la ventaja de que nos instalamos aca y tenemos nuestro obrador.



Traer los materiales es casi una epopeya, cuando en Tigre no tenes
la costa preparada naturalmente, hay que prever un lugar donde si
puedas depositar esos materiales. “Nuestra ventaja es que tene-
mos el equipo. Haber nacido y criado en el delta nos permite prever
todas esas cosas. El rio es lo nuestro y, mas alla del servicio meteo-
rolégico, es entender los sucesos, y adaptarse.

Passivhaus es el estandar de eficiencia energética méas exigente
del mundo. Esta vivienda es la primera en lograrlo en Sudamérica.
El estdndar consiste en reducir la demanda energética de la vivien-
da a valores muy dificiles de obtener si no aplicamos los principios
de Passivhaus que son: Superaislacion, ventanas de alta presta-
cion, hermeticidad, ausencia de puentes térmicos y renovacion de
aire con intercambio de calor. Este Ultimo elemento es el mas no-
vedoso ya que se trata de un sistema de ventilacion mecanica que
mantiene siempre bajos niveles de CO2 en el interior y renueva aire

filtrado que recupera el calor del aire viciado saliente.

El rol de consultores energéticos vy llevar toda la documentacion
para certificar la vivienda ante el Passive House Institute en Alema-
nia, estuvo a cargo de la consultora Superficia, cuyos socios son
Pedro Reyna, Lole Gawuryn y Gabriel Yurevich.

La estructura envolvente se ha realizado con Paneles SIP, provis-
tos por Wallpanel S.A., Unica empresa del pais que se dedica a su
fabricaciéon con el Sistema Constructivo SIPANEL®. Los paneles,
conformados por un nicleo de poliuretano (PUR) inyectado de alta
densidad entre dos placas estructurales de OSB, permiten maximi-
zar el ahorro energético de tu hogar hasta en un 60%; reducir tiem-
pos de obra y costos asociados a la misma, tales como agua, fletes,
volguetes, entre otros; ademas de minimizar el impacto ambiental.

En este proyecto se ha adaptado el sistema SIPANEL® a la

29



Passivhaus, segun su disposicion y doble altura. "Esos paneles
funcionan perfectamente”. Un sistema constructivo sustentable,
portante, preciso y versatil, capaz de adaptarse a todo proyecto.

Desde El Bulevard Aberturas / Partner Schico Argentina, em-
presa familiar con 25 anos de trayectoria nos explican que las
aberturas Passivhaus son ideales para responder al compromiso
adquirido en esta obra.

El contacto llegd a través de Schuco Brasil; ya que un estudio es-
taba en busqueda de aberturas con este requerimiento de calidad
y hermeticidad. Una gran experiencia, asesorarnos, investigary fa-
bricarlas, deja un aprendizaje sin precedentes en el pais. “El otro
requerimiento fue adaptarse a la logistica propuesta por la zona,
también inexplorado para nuestra empresa”.

La eleccién de Schuco, fue sencilla, ya que es lider en sistemas de
alta calidad para puertas y ventanas, con los certificados de en-
sayos realizados en origen, garantizando con esto, la certificacion
del hogar sin problemas. Con durabilidad elevada y sustentabilidad
para el medio ambiente.

Este sistema es capaz de movilizar sin esfuerzo grandes paneles,
creando ademéas espacios habitables llenos de luz, con fantasticas
vistas hacia el exterior.

“Para Bulevar fue una experiencia inolvidable que, con toda la gen-
te que formo parte y en especial Horacio, se volvié gratificante”.

En nuestro taller, en el continente, fueron fabricados el ochenta
por ciento de los componentes, las paredes que son de guatambu;
bajo disefo, de los arquitectos.

Battagliero nos informa que la madera fue traida de Misiones, pa-
letizd y se mandd a secar a horno durante cuarenta dias, hasta el
trabajo de corte ya definitivo y el machimbrado final. “Un trabajo de
taller con mucha atencion, con el agregado que todo eso después
lo tenes que traer a la isla evitando deterioros y protegerlo hasta su
colocacién y hacer el trabajo de terminacion que requeria la obra”.
En pocas palabras “Prever todo aquello que pueda suceder sin
agredir el medio ambiente.”

“El resultado es una casa que, al mirarla llama la atencién, pero a
pesar de su tamano, no desentona, yo pienso que una vez que se
recomponga el suelo, el pasto y los arboles, se va a mimetizar mu-
cho mas con la naturaleza del entorno.

El proceso comenzdé con la preparacion de terreno, desmontan-
do lo estrictamente necesario, preservando todo Io que se pudo
conservar. Solo se voltearon dlamos que podian poner en peligro la
construccion y se volvieron plantar otras especies como vira pita,
fresno, jacaranda, ceibos, y se repusieron algunos alamos.

Una vez colocados los bulbos y los insertos metalicos se generd
una especie de lenteja alrededor de la casa, previendo un repunte
importante o0 una semi marea que pueda anegar el terreno, todo se
hizo con una revancha mayor a lo que se hace habitualmente en el
delta; igual que la llegada desde el muelle a la casa, con pasarelas
elevadas.

Amime han contratado para construir casas de hormigon, y siempre



me surgia la misma pregunta: ;qué hago haciendo este hormigén
en el medio del bosque?, no solo por el medio ambiente, sino que
ademas no te permite prefabricar que es lo ideal, las distancias
hacen costoso trasladar el personal, sino también los tenes que
proveer de servicios, alimentacién, etc., ademas influye en tiempo
de parado por las inclemencias climaticas, por el contrario, en una
construcciéon pensada para prefabricar, la tarea del delta se reduce
en un sesenta por ciento. “Voy con mis pre armados y rapidamente
concreto a la obra”.

Esta “obra” es un ejemplo de ello, vinieron los paneles y se armaron
muy rapido. Todo fue secuenciado de manera de lograr continuidad
en el proceso. Se terminaron las bases, llegamos con el barco y los
insertos metélicos y las columnas que ya venian armadas y mar-
cadas y acé se colocaron los insertos y armaron en forma exacta y
rapidisimo, ya teniendo las columnas, comienzas a colocar los tra-
vesanos que van a formar el piso de la casa.

Construir previendo esta secuencia permite solucionar uno de los
problemas que es el gran acopio de materiales en la isla, estamos
muy cerca del Rio de la Plata y se corre el peligro de tener repunte.
También fue importante coordinar el trabajo con el proveedor del
sistema de climatizacion, al igual que las instalaciones eléctricas,
sanitarias y otros servicios.

Entre las cosas accesorias se agregaron un zepelin para gas, pre-
viendo contar con un grupo electrégeno por los eventuales cortes
que se producen en el Delta, una torre de doce metros de altura
para el agua, que nos permite, con la presurizadora apagada contar
con presidon muy buena para una casa con tres bafnos, para el la-
vado de la vajilla, lavadero de ropa y se pueden estar banando dos
huéspedes y dos familiares, con el mismo flujo de agua.

Al proyecto se le incorpord riego, y el desarrollo del paisaje a cargo
de Clara Billoch.

Entre las cosas accesorias se agregaron un zepelin para gas, pre-
viendo contar con un grupo electrégeno, una torre de doce metros
de altura para el agua, que nos permite, contar con presion muy
buena, aun con la presurizadora apagada.

Al proyecto se le incorpord riego, y el desarrollo del paisaje a

cargo de Clara Billoch.

Todo el diseno del equipamiento y decoracion estuvo a cargo de
Solsken Interiores.

En palabras de su titular: “El equipamiento tenia que estar en armo-
nia con el entorno y la casa. -El protagonismo es la natraleza, el rio,
el parque y la arquitectura-. El interior solo tiene que acompanar:
colores neutrales, maderas macizas para las mesas, estructuras
metélicas esmaltadas en negro, -color predominante en la casa-
sélidas, cémodo y de facil mantenimiento, era la premisa base.

Los sofés son desenfundables, en forma de «L» en partes separa-
bles, para poder generar mas lugares de dormir cuando vienen los
jévenes. La sillas y sillas dobles de las cabeceras de mesa tapizadas
en lino, tienen premio del “sello del buen disefo argentino”. Como
piezas especiales, muy confortables hay dos poltronas en gamuza
del disenador Brasileno Jader Almeida.

Camas, respaldos y pies de cama y mesas de luz fueron fabricadas
cada una a medida para altura segun los deseos especificos.

Las lamparas decorativas de toda la casa son o trenzadas a mano
en hilo de papel o canastos colombianos - aportan un clima muy
amable- Las cortinas en el living son gazas naturales traslucidas
gue permiten adivinar el paisaje, en cambio en los dormitorios son
en Panama para generar intimidad.

En el exterior los muebles son de Ibira Pita, madera maciza que
aguanta bien los cambios de temperatura».

Continda en pdgina siguiente
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Pasaje Santa Rosa 5148
C.ABA. -RA. -114063 6291
www.solsken.com.ar
Instagram: @solskenba

En conclusién, superado el desafio de estar construyendo para

exigencias internacionales, con la exposicion que esto conlleva, S O I_S k e N
y haberlo logrado, cumpliendo con la conformidad del cliente que HTERIORES

nos contratd, y con las exigencias del estudio de arquitectos, mas
las pruebas duras para la certificaciéon, podemos estar orgullosos

del resultado vy las capacidades que podemos mostrar frente a es- Mﬂpﬂ Www.mapaarqg.com

tos desafios. ESTU D | O Instagram: @mapaarq

Av. Monsenor Actis 1547

B Tandil (7000) - B.A. - R.A.
ULEVAR Tel: +54 249 4426749
Proyecto de Arquitectura: MAPA Arquitectos

www.aberturaselbulevar.com.ar
Arquitecto Local: Joaguin Berdes
Asesoramiento Passivhaus: Pedro Reyna
Interiorismo: S-olsk-en . 5"? ANME I..T www.sipanel.com
Proyecto de paisaje: Clara Billoch AL L EANEL.
Proyecto luminico: Eli Sirlin
Empresa constructora:
Battagliero Construcciones

Planta - Obrador: Ruta 27 N° 5060,
Rincon de Milberg - Tigre - BA. - RA.

Fotografias: www.battaglieroconstrucciones.com.ar
Leonardo Finotti y Javier Agustin Rojas +54 9 1 4993-9037
OMSTIUCCIONES asesoramiento@battaglieroconstrucciones.com.ar

CE=CE®

DECO Y MAS

W

V kY objetos%on alma:

) | —
J.‘ lr_.: - | '
Q i ! 1. ,_
i ™~ 1~ 3
3329388291 ! X !
ty ) e S . g — - _—
—: ih" —'-_—:_-'"_‘_:.: =0 [1 r’ e — tL-;_ __..HII —_— &1 ] .
- B e R L ————— | Iy X & '
gee.ce piume e T : y : ; o ;- -
"'::;"',! .' .:T:‘-:: h— o ' \
- Er (= KL o T -
W \\".\'.('t"(’t"pflII'II!.‘.I.'I'IIILTII' " e
= Encontra la pasion por los detalles en Cecé Piumé,

cecepiume:tiendaggmail.com logrando una decoracion calida v sensible.



ALAMBRADOS

PUERTAS - PORTONES - TRANQUERAS

d.ceqr

construcciones Argentina

Alambrados

« PUERTAS « CIERRES DE OBRA « TABLESTACADOS
« DECKS « TRANQUERAS « MUELLES

« PORTONES - OBRADORES « PERGOLAS

@ Contacto directo (O] @decoarconstrucciones Colectora Este 2360

11 6999 9315
Forestier Julio Neris

alt R. Panamericana km 46

@ www.dcoar.com.ar
local 11y 12
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Hygge houses

ESTUDIO + CONSTRUCCION
ARQUITECTURA NORDICA Y SUSTENTABLE

Descubrir lo que verdaderamente es y significa  elaboradas con estandares rigurosos y

cada obra, su esencia, €l por que y el para disenadas para dejar un impacto minimo en
quien de cada propuesta es nuestro punto de nuestro medio ambiente. Inspirados en la
partida. Ideamos, planificamos, construimos y simplicidad y la busqueda de proporcionar un
gerenciamos tu obra. Nos especializamos en diseno y valor excepcional, para que al final del
viviendas nordicas modernas y compactas, dia tengas tu lugar al que llamar hogar.

(11) - 54256256 hygge.houses www.hygge-houses.com info@hygge-houses.com
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FABRICA DE CORTINAS ROLLER
BLACK OUT SUN SCREEN  DECO

Ladines 3842 - V. Devoto (C1419EZD) cortinas.artwindows Art-windows
(011) 4504 - 3201 156824 2233 _ cortinas@art-windows.com www.rollerartwindows.com.ar




EQULEVARD DEL MIRADOR
220
HORDELTA

-HIERRO:

PARRILLA

Una propuesta conectada a la vanguardia, el arte, misica,
tradicion, compromiso y amor por lo que hacemos.

En HIERRO vas a encontrar un espacio dnico vy con
un nuevo concepto. Ubicado en la bahia de Nordel-
ta, la oferta gastronémica contempla platos con
carnes Premium, vegetales organicos y materias
primas seleccionadas.

Maridajes con una cocteleria de autor, cerveras
artesanales y una exclusiva cava de vinos.

Con espacio en exterior e interior y con un estilo
industrial podés disfrutar la experiencia HIERRO de
la mejer manera en un ambiente ideal.

q 'R ale 7
CARNE f"fu';fwafmzm
En el mend encentrards exclusives cortes de carnes
drgentinas de novillo Angus Black, maduradas al
vacio durante 35 dias seleccionadas por nuestro
Sermmelier de carnes

COCTELEY Srn
Tragos pora disfrutar por la tarde v por la noche,
Maridajes (nicos que contemplan todo para
despertar los sentidos.



HAY UN LIMPIADOR SUIZA
PARA CADA PISO QUE PISAS.
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PLATINUM BELLEZA &
BIENESTAR
POR EXPERTOS
CAPACITADOS

TE INVITAMOS
A RELAJARTE.

RESERVA TU LUGAR

« MIO-UP + MICROPIGMENTACION

« BODYHEALTH » TRATAMIENTOS CAPILARES

» HIFU 4D-7D » ENYGMA RECONSTRUCCION VAGINAL
« MASAJES « ESTETICA DE MANOS Y PIES

« PESTANAS » BB-GLOW (TRATAMIENTOS FACIALES)

MINDFULNESS SOPRANO ICE (DEPILACION LASER)




DE ITALIA ATIGRE
UNA HISTORIA FAMILIAR
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Todas las familias tienen una historia, pero

pocas historias tienen la fortuna de seguir

latiendo en el recuerdo y en las acciones de
sus descendientes.
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Silvia y Remo nos reciben en la oficina de Don Nazareno, el mer-
cado de Av. Italia y Ruta 27, en Benavidez. El frio del invierno se
mitiga con el sol que entra por los ventanales y el fuego de la
salamandra. En medio de la habitacion, hay una mesa repleta de
fotografias y documentos. En las paredes, decenas de cuadros
con mas imagenes.

Silvia y Remo son nietos de Don Nazareno, y ellos nos van a con-
ducir a través de casi un siglo de trabajo duro, de felicidad, de
tragedias, de progreso, y de un amor familiar que es la red que lo
contiene todo.

1927

Si esta historia fuera una pelicula, comenzaria con la imagen de
una mesa tendida, en algun lugar de Falerone, en la provincia de
Ferno, ltalia. El almuerzo termind, los comensales ya no estan,
pero los platos, los cubiertos, los vasos, siguen ahi, como si eso
asegurara que, los que recién se fueron, fueran a volver algun dia.
A través de una ventana vemos a una familia que se aleja, car-
gando bultos: un matrimonio joven, una nifa pequena y una bebé
en brazos.

“No fue nada facil para ellos,

pero tengo el recuerdo del nonno
Nazareno golpeando la tierra con
el pie y diciendo: {Bendita tierra!”,
completa Remo.

Ahora la pelicula da un salto de tiempo. Es el 23 de noviembre de
1927. El "Atlanta”, que partiera de Napoles semanas atras, acaba
de atracar en el puerto de Buenos Aires. La familia pisa por pri-
mera vez la tierra que les dara sustento. Es momento de ponerles
nombre. Ellos son Nazareno Enei, de 25 anos, Maria Montini, de
24, Teresa Enei, de 2 anos y Ave Enei, de “0" ahos, como consta
en el registro del Hotel de Inmigrantes.

“Don Nazareno era agricultor, y, en cuanto llegan, buscan tie-
rras para cultivar”, dice Silvia. "Alquilan un terreno en una zona
de quintas, antes de la curva de la ruta 27, donde hoy esta Bahia
Grande. Era un lugar inhdspito. Ahi tuvieron su primer rancho, y
emprendieron el trabajo arduo que implicaba hacer las primeras
siembras en una zona baja, de banados, y con las crecidas que
arrasaban todo. Pero ellos siempre quisieron la tierra y nos en-
sefaron eso. Habian venido buscando progreso, y en este suelo
vieron la oportunidad de tener una vida mejor”.

“No fue nada facil para ellos, pero tengo el recuerdo del nono Na-
zareno golpeando la tierra con el pie y diciendo: jBendita tierral”,
completa Remo.

LOS PRIMEROS ARGENTINOS

En los primeros meses, a la dureza del clima y la adaptacion a una
nueva vida, a los Enei se les sumo una tragedia.

Si bien no hay datos concretos en la familia, Maria habria llegado
ya embarazada al pais, pero, presumiblemente en el invierno de
1928, perdieron al bebé a causa de un enfriamiento. A partir de
ahi, el matrimonio iba a tener siempre un gran miedo a los frios,
como recuerda Silvia.

En 1930, la depresion econémica mundial golpea a la Argentina 'y
encuentra a la joven familia ya instalada y haciendo sus primeros
progresos. Pero las dificultades econdmicas se matizan con la lle-
gada del hijo vardn, Ferdinando José, y a quien, de ahora en mas,
nombraremos con el apodo con el que lo conocieron en toda la
zona: Fiorino, quien seré el padre de Silviay Remo. En 1938, nace-
ré la cuarta y Ultima hija de Nazareno y Maria, Ida.

La siembra de Nazareno y Maria en su nuevo suelo comenzaba a
dar frutos.



LOS CAMPOS Y UNA CALLE DETIERRA

La década del 40 comienza con una gran crisis: la crecida de
1940, que llego casi a los 5 metros. “Tuvieron que dejar todo y salir
en bote”, relata Silvia. “Ellos no estaban acostumbrados a ese tipo
de fendmeno, tan comun en esta zona. Fue su primera experien-
cia y un gran golpe para ellos, siempre lo recordaban. Pero, por
supuesto, se repusieron y siguieron adelante”

A mediados de la misma década, Nazareno y Maria alquilan unas 5
hectareas de tierras cultivables en Benavidez. Los campos estan
divididos por una calle de tierra sin nombre.

Es probable que sea casualidad, pero elegimos creer que es un
guino del destino: mucho mas tarde, esa calle seria la Avenida
Italia.

Toda la familia trabaja en los nuevos campos, incluso el joven Fio-
rino. “Mi papé va a continuar la actividad del padre, pero no era
una tarea solo para los hombres, las mujeres también salian a tra-
bajar la tierra”, dice Silvia.

LOS DOS BACANES

Si volvemos a nuestra pelicula, ahora veriamos una secuencia de
imagenes superpuestas: hombres y mujeres trabajando bajo el
sol, camisas de manga larga y sombreros, la cosecha, las pau-
sas 0 marratacos, las ventas en los puestos de los mercados. Y
también veriamos la aparicién de un personaje, que tal vez no sea
protagonico, pero si fundamental para el desarrollo de la trama:
Juan Francisco Ortenzi, méas conocido como Morena.

“El hilo conductor de toda nuestra historia es el trabajo”, dice Sil-
via, “Por ejemplo, el trabajo conecta a Morena con Don Nazareno.
Morena le compraba verduras al Nono, y un dia le preguntd si Fio-
rino podia ir a trabajar con él. Y asi papa empieza a trabajar con
Morena repartiendo mercaderia, y progresan tanto que crean la
firma que primero se llamé Ortenziy Enei”.

“Los dos venian siempre a contarle al Nono cémo les iba”, conti-
nla Remo. “Una noche, poco después de que compraran su pri-
mer camion de reparto, Fiorino y Morena vienen a ver al Nono,
que estaba sentado en la punta de la tranquera esperandolos. Y
cuando ellos se bajan del camién, Don Nazareno dice: mira, ahi
llegaron los dos bacanes. Y ahi només quedd el nuevo nombre
de la firma, Los Dos Bacanes, con el que trabajaron tantos afnos”.

Pero el hilo conductor del que nos hablaba Silvia no se queda ahiy
continla tejiendo la historia. "Habian progresado tanto que, ade-
mas de vender la produccion de Don Nazareno, tenian que com-
prar en otras quintas y otros mercados para completar el puesto’,
cuenta Silvia. "En uno de esos campos, en la ruta 9, mi papa fue

“El hilo conductor
de toda nuestra historia
es el trabajo”

NOTA DE TAPA -

un dia a cargar repollos y el duefio de ese campo, como no habia
quien cargara, le pidié a su hija Nélida que lo ayudara. Ella iba a
ser nuestra mama”.

INFANCIAS FELICES

Hacia 1958 Don Nazareno compra las tierras sobre la Avenida Ita-
lia. Fiorino y Nélida se casan y se van a vivir a Rincon de Milberg.
Teresa y su marido Nito se quedan en el campo con Nazareno y
Maria, pero toda la familia continda cultivando, repartiendo y ven-
diendo en los puestos de los mercados. La infancia de Remo vy
Silvia esta marcada por recuerdos y juegos en la quinta.

“Veniamos todos los fines de semana. Haciamos nuestras quinti-

tas, tirdbamos semillas de maiz y veiamos como nacian las plan-
tas”, recuerda Silvia. “Era una alegria ver crecer cada planta. Tam-
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bién haciamos casitas con los cajones de verdura, o jugdbamos
a la pelota”.

“Terminaban las clases y yo me mudaba acéa, con mis abuelos y
mis tios”, dice Remo. “Tengo la imagen de ver a mi tio Nito y a Ga-
briel, un hombre que siempre trabajé con él, sembrando aca en-
frente. Terminaban y se persignaban, agradeciendo lo sembrado
y deseando una buena cosecha.

Otro recuerdo es que, cuando habia crecida y estaba todo inun-
dado, yo disfrutaba de poder andar a caballo por el agua, todavia
no entendia la desgracia que era para ellos, porque de un dia para
otro, no quedaba nada, perdian todo".

“Las vacaciones de Remo eran venir acé a jugar pero también a
aprender todo el trabajo que ellos hacian”, completa Silvia. “Por
eso sabe mucho de esto. Nacimos en esto, nos criamos en esto,
es la vivencia que tenemos, de haberla pasado bien, de compartir
en familia, de esas comidas con el Nono y la Nona, buenos recuer-
dos a pesar del trabajo duro y los momentos dificiles que después
vinieron”.

EL DOLOR COMPARTIDO

En septiembre de 1976, con 74 afos, muere Don Nazareno. La fa-
milia apenas se esta recuperando del dolor causado por la partida
del Nono, cuando la golpea una tragedia del todo inesperada. El
13 de enero de 1977, de madrugada, Cachito, hijo menor de Tere-
sa, de 15 anos, muere en un accidente en la ruta, mientras iba al
mercado con su hermano Jorge.

“Yo era chica y recuerdo la fortaleza de la Nona apoyando a la tia
Teresa”, dice Silvia. “La Nona siempre decia que el Nono se habia
ido antes porgue no lo hubiera soportado. Fue un golpe tremendo
para la familia.”

“Cuando venia a la quinta, a veces me iba a dormir y tenia mie-

do”, recuerda Remo. “Mi tio Nito me acostaba y yo le pedia que no
se fuera. Y entonces capaz que me despertaba a las 5 0 6 de la
mafana y él todavia me tenia agarrado de la mano. Después lo
entendi.. se le habia muerto Cachito.”

“Toda la familia estaba ahi, unida, haciéndole frente al dolor”, dice
Silvia. “La nona Maria siempre decia: cuando uno comparte el do-
lor, es menos dolor, y una alegria compartida, se disfruta mas.
Siempre nos ensefnaba esoy a lo largo de los afios pudimos com-
probar que es verdad”.

FIORINO

En 1990, la familia Enei sufre otro duro golpe: la muerte de Fiorino,
hijo de Don Nazareno y padre de Silvia y Remo.

“Nosotros viviamos en Rincoén, y mi papé todas las tardes venia a
este lugar, a verla quinta, que trabajaban la tia Teresa, el Tio Nito y
otros tios nuestros por parte de nuestra madre”, cuenta Silvia. “El
venia siempre porgue este es un trabajo donde tenés que estar
permanentemente viendo qué se necesita, como esté la cosecha,
qué se vende en el mercado, como estéa la plaza de un articulo.
Un viernes a la tarde, mientras manejaba viniendo para aca, papa
tiene un infarto, choca en el puente del Guazu Nambiy fallece”.
"Estédbamos acéa con mis tios esperandolo, viene un muchacho y
me dice: tu papa tuvo un accidente en el Guazi Nambi”, recuerda
Remo. "Salgo en el camion y cuando llego al puente, un policia me
dice: no pasa nada, Remo, lo llevaron al hospital. Pero cuando es-
toy llegando al hospital, veo que habia un montdén de gente yendo
para ahi, y entonces empiezo a ver que eran todos conocidos y
amigos de mi viejo... y gritaban de dolor, querian meterse al hospi-
tal..Claro, la noticia era que habia muerto Fiorino”.

“Pasaron mas de 30 anos que murié papi, y es el dia de hoy que



estoy en el mercado y siempre alguien viene a contarme algo
bueno de él" comenta Silvia. “Era muy querido por todos, y fue
una persona que luchd mucho por su familia. Fue un ejemplo
como hijo, para él la gran satisfaccion era que Nazareno y Maria
estuvieran orgullosos. A partir de esa ensenanza que nos transmi-
ti6, nosotros no podiamos abandonar un barco tan grande como
el que dejo en marcha”.

DE GENERACION EN GENERACION

El barco no podia abandonarse, pero alguien debia guiarlo. Y
Remo, con 23 anos (casi la misma edad que tenia Don Nazareno
cuando pisé por primera vez nuestro suelo) y con la experiencia
de haber trabajado desde chico en la quinta y en los puestos de
los mercados, fue el indicado. De un dia para el otro, pasé a tener
toda la responsabilidad sobre sus hombros.

“Fueron momentos muy duros, todos tuvimos que adaptarnos’,
cuenta Silvia. “Un par de afos después, Remo tiene la idea de
poner la primera verduleria, en Rincon, que era practicamente una
venta directa desde la quinta. Pronto la verduleria tuvo un gran
auge y no paro de crecer”.

“Afos después dejamos de cultivar estos campos y en el 95 0 96
mudamos las quintas a Escobar”, dice Remo. "Ac4, en este terre-
no, la tierra era humeda pero nunca hubo riego. Siempre se habia
trabajado con caballo, pero cuando empezamos a usar tractores,
el nono Nazareno nos decia que se iba a arruinar el suelo, que
ibamos a terminar sacando lo salado de abajo de la tierra. Y asi
fue, ya no era la misma.”

EL MERCADO DON NAZARENO

El negocio familiar continué creciendo y evolucionando hasta
coronarse en lo que hoy es el Mercado Don Nazareno.

“La idea vy el proyecto son de Remo”, dice Silvia. “Yo creo que la
anoranza por las vivencias que tuvo de nino y de adolescente
hizo que transformara el galpén, que habia sido un lugar utilita-
rio, en lo que es hoy. Y cada objeto que ves no se consiguid ni
se compro, todo tiene un recuerdo, todo es historia. Por ejem-
plo, el cuadro de los gauchos churrasqueando, que ahora esta
en la carniceria y en los carteles, estaba acé en la quinta, en la
cocina, donde la familia se reunia, se lo habian regalado a Don
Nazareno”.

“Siempre me imaginé el negocio”, dice Remo. “Me ayudaron un
monton de amigos. Arrancamos a armarlo en 2015 y nos llevo un
par de afnos terminarlo. Y se siente el esfuerzo y el trabajo, mu-
cha gente lo dice cuando entra. Yo queria transmitir eso, porque
mi abuelo y mi papa se mataron laburando, y es una manera de
homenajearlos”.

“Entodo se puede ver el amor porlo que se hace”, comenta Silvia.
“Mi papa amaba lo que hacia, era un apasionado y un excelente
vendedor, nos transmitié eso, en especial a Remo. Muchas veces
dejamos que las satisfacciones prevalezcan sobre lo econémi-
co, como cuando se decoran y se reparten pastelitos y litros de
chocolatada en las fiestas patrias. En todo hay mucha pasion, y
yO creo que eso se nota, y que después vuelve desde la gente”.
“El otro dia, un cliente me preguntd quién habia disefado todo
esto. Entonces le expliqué que lo habia hecho yo con amigos y
con la familia. Y el hombre dijo: ahi esta el resultado,, esta todo
hecho con amor™.
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DE DONDE VENIMOS

“Lo que nos paso con el negocio fue que entraban los clientes
y querian saber cual era el origen de los objetos”, relata Remo.
“Por eso quisimos contar la historia de Don Nazareno, para que
la gente sepa quién fue, de dénde venimos, de quién hereda-
mos todo lo que hacemos”.

“Hace unos anos una mujer publicé una poesia sobre el Nono”,
cuenta Silvia. “De adolescente, en las mananas frias de invierno,
antes del amanecer, ella venia caminando sola por la calle de
tierra hasta la avenida para tomar el colectivo hacia la escuela.
Y el Nono la esperaba en la tranquera, no sélo para cuidarla, sino
para darle una taza de café caliente.

Asi era el Nono. Las tres generaciones de hombres, Nazareno,
Fiorino y ahora Remo, se caracterizan por eso: son personas ex-
tremadamente sensibles detras de una imagen dura.

Don Nazareno era muy sociable, le gustaba salir, jugar a las car-
tas, a las bochas, Era muy carifnoso, muy amoroso, y en su rela-
cién con la Nona, siempre queriéndose, apoyandose”.

“La nona Maria siempre luchaba por la unién de la familia’,
cuenta Remo, "no le gustaban las discusiones, crefa que con el
didlogo todo se podia resolver”.

“Eran los dos muy fuertes y a la vez muy carifiosos y sociables.
Los domingos, que era el Unico dia que no se trabajaba, la casa
se llenaba de gente, parientes, amigos, para compartir los fa-
mosos tallarines de la Nona", agrega Silvia.

Nota: Marcelo Iglesias
Fotografias: Archivo histdrico de Don Nazareno

CHE POSSA DURARE

“Ellos afioraban a su familia y a su tierra, pero
siempre quisieron a la Argentina”, dice Remo.
“Por ejemplo, no hablaban en italiano. Por su-
puesto, tenian dichos: mamma mia, madona
santa, o che possa durare, pero se adaptaron a
una nueva cultura con mucho esfuerzo y tam-
bién con mucho amor”.

“Todo lo que podriamos decirle hoy a Don Naza-
reno es.. GRACIAS.. por todo lo que nos trans-
mitid y lo que nosotros ahora tratamos de trans-
mitir a nuestros hijos. O sea, el negocio familiar
sigue evolucionando. Yo creo que el Nono es-
taria contento de ver todo esto, porque si bien
cometimos errores o hicimos cosas con las que
él quizés no hubiera estado de acuerdo, siem-
pre fue intentando crecer y mejorar, en todos
los aspectos”, concluye Silvia.

Si volviéramos a nuestra pelicula, esta seria la
escena final. En el amplio estacionamiento del
Mercado, los autos se renuevan permanente-
mente. En la oficina, los Ultimos rayos de sol
entran por las ventanas y juegan con las volu-
tas de humo de la pipa de Remo. Silvia mira y
examina cada una de las fotos que cubren la
mesa. Pero en la pelicula no les vemos las caras.
A ellos no les gusta salir en camara. Por timidez,
por humildad, o quizés porque sienten que la
historia de su familia es mucho mas importante
que quienes la cuentan.

Che possa durare, que pueda durar, decia la
nona Maria cuando alguien lograba algo bueno,
como expresion de deseo de continuidad y cui-
dado de dicho logro. Y basta entrar al Mercado
Don Nazareno para comprobar que los Enei lo
lograron, que les dura, y que tienen todo el futu-
ro por delante. Exactamente igual que cuando
Don Nazareno bajé del barco y pisé por primera
vez esta tierra. Esta bendita tierra.

CONTACTO:

Direccion: Calle Italia 3416, Benavidez.
WhatsApp: +54 9 (11) 3418.0063 /0065
Website: www.donnazareno.com.ar
Instagram y Facebook: donnazarenomercado
Horarios: 8 a 20:30 hs (domingos 8 a 13 hs)
Verano: 8 a 21hs
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HEROES ANONIMOS

HAY PERSONAS QUE VEMOS CASI A DIARIO, O QUE NOS CRUZAMOS A MENUDO, Y DE LAS CUALES NO

CONOCEMOS SU NOMBRE, NI SU HISTORIA, PERO QUE SABEMOS QUE VAN A ESTAR AHI CUANDO VAMOS A

COMER, 0 A COMPRAR, O A DAR UN PASEO. SON ESOS DESCONOCIDOS DE SIEMPRE QUE CONOCEMOS HACE

RATO, ESOS HEROES ANONIMOS QUE SON MUCHO MAS FAMOSOS DE LO QUE ELLOS MISMOS CREEN.

PEDRO “PETER” MENA

Esta nueva seccion de Revista Gallaretas esta dedicada a ellos,
los hombres y las mujeres que, con su presencia, con su traba-
jo y con sus historias de vida, ponen su parte en la construc-
cion de la identidad de nuestra joven ciudad en particular, y de
Tigre, en general.

Y empezamos con Peter, “el del sombrerito”, un barman con 38
anos de trayectoria que hoy ya no estéa detras de la barra pero
que sigue brindando el mejor servicio de mesa en Irish Town,
en Bahia Grande.

PETER DE NORDELTA

“Mi nombre es Pedro Mena, mas conocido como Peter. Yo
siempre bromeo con ese tema. Los clientes preguntan mi
nombre y les digo que, en Nordelta, soy Peter, porque es mas
fino, mas cool. Pero en Barracas, en Villa Caraza, en Avellaneda,
soy Pedro. Y entonces se arma un intercambio de bromas, es
algo simpéatico”.

Peter es de Florencio Varela, pero luego se mudé a la Capital,
donde, en 1986, comenzod a trabajar en el primer Down Town
Matias, en el bajo porteno.

“Comencé lavando platos. Después hice cursos de barman
y pasé a la barra. Tengo el orgullo de decir que hago el me-

jor gin-tonic del planeta.. venian visitantes de todo el mundo
con la tarjetita que yo le habia dado a alguien y querian probar
mi gin-tonic. Aun hoy, que ya no estoy en la barra, de vez en
cuando me lo piden .

A principios de los 90, una famosa marca de licores inmortalizd
al entonces Pedro con foto y mencién en la etiqueta de uno de
sus sabores. “Fue un orgullo representar al pub y también un
lindo reconocimiento a mi trabajo. Tengo un par de botellas de
recuerdo”.

LA CEREMONIA DE ENCONTRARSE

Peter habla con la seguridad de quien no sélo conocey ama su
trabajo, sino como quien tiene suficiente experiencia y sabidu-
ria como para filosofar sobre el oficio.

“Yo trabajé toda mi vida en un pub y sigo yendo a trabajar con
alegria. Trato de venir siempre con una sonrisa, y creo que eso
la gente lo recibe. La gente que va al pub quiere sentirse bien
atendida, y mi trabajo no es solamente bajar un plato o servir-
les un trago, es la ceremonia, es el afecto, es el interés en el
otro.. Y todo eso vuelve, porque el buen trato se convierte en
algo reciproco.

A diferencia de cualquier otro negocio gastronémico, un pub
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es un lugar de encuentro, un lugar de amigos. La gente busca
en el pub un lugar para charlar, para decirse cosas, para cono-
cerse, para divertirse, e incluso para trabajar, muchos lo usan
de oficina o de sala de reuniones.

Pero también es un refugio para los que estan pasando por un
momento dificil. Me ha tocado gente que venia a sentarse a la
barra y terminaban contdndome que se dieron cuenta de que
su matrimonio ya no iba, o que tenian un hijo lejos, o que les
habia ido mal en algun negocio. Mucha gente venia buscando
ese oido, no sé si un consuelo, pero un oido, alguien a quien
contérselo”

HISTORIA RECIENTE CON SABOR A LEYENDA

En 2008, en una Bahia Grande en plena construccion, des-
embarca el primer pub de la zona, y con él, llega Peter. Ambos
estaban destinados a convertirse en un mito.

“Fuimos pioneros, uno de los primeros en establecerse. Toda-
via no estaba el hotel, no habia casi nada de lo que se ve ahora.
Era hermoso, pero muy desolado, un lugar dificil.

La llegada del bar fue una revolucién, un boom. La gente es-
taba contentisima porque habia un pub, un lugar agradable en
donde podia veniry charlar y entretenerse, porque en ese mo-
mento no lo habia en toda la zona.

La gente reconoce y valora ese trayecto que hicimos. Te voy a
contar una indiscrecion: durante la cuarentena, hubo clientes
que ofrecieron aportes econémicos para poder sostener el bar.
Afortunadamente no hizo falta, pero eso te muestra lo que sig-
nifica para ellos. Nosotros teniamos delivery y take away, pero
no trabajabamos tanto como otros lugares, pero no porque la
comida no fuera buena, sino porgue la gente, lo que queria de
este lugar, era venir. Y cuando se volvid a abrir, se veia muy
claramente la alegria de los clientes por volver a su lugar”.

LA MAGIA DEL PUB

“Antes de la prohibicién, se fumaba dentro y teniamos ceni-
ceros en la barra -esto siempre lo comento porque me parece
importante-, y mas de una vez se ha caido un cigarrillo en la
barra, y ha quedado su marca. O marcas de lapicera, como de
haber escrito algo. Y cuando la gente se va, uno limpia, pero
ciertas marcas gquedan. Y con el tiempo eso se convierte en
historia, porque detras de ese cigarrillo, detras de esa lapicera,
hubo una historia. Y eso es lo que tiene un pub, van quedando
marcas, cicatrices, historias de vida.

Lo mismo sucede con los objetos y la decoracion. Hay muchos
cuadros y recuerdos colgados que han traido los mismos clientes.
Por ejemplo, tenemos un remo colgado ahi, lo trajo un cliente y
tiene su firmay la fecha. Entonces, eso hace que sea personaliza-
do, que la gente cada vez que viene y dice: jves aguel cuadro?, lo



traje yo. Eso es maravilloso, porque no pasa en todos los lugares,
y esa es la magia del pub. Es lo que le da calidez a este lugar, le da
personalidad, le da autenticidad a lo que es”.

COSAS QUE PASAN

Las anécdotas que tiene Peter son innumerables, podriamos
editar un libro con ella, pero la extension de una nota es tirana,
asi que le pedimos una pequena seleccion.

“Yo estaba en la barra, acomodando algunas cosas, y se acer-
ca una mujer, con un chico de aproximadamente 2 anos. Se
sienta en la barra con su nene, y yo escucho que le dice: este
es un momento muy importante. Le pregunto como andan.
‘Todo bien’, me dice, ‘vos sabes que hace tres anos, en este
mismo lugar, conoci a un hombre.. y me casé con él, y este es
nuestro hijo.. y hoy lo traigo para contarle cémo empez6 todo’”

Peter se emociona con la historia, pero enseguida recuerda
una anécdota de otro tenor.

“Venia un grupo de muchachos a la tarde y se quedaban hasta
Ultima hora, casi todos los dias. Pero a uno de ellos la mujer
le dio un ultimatum. Asi que este muchacho viene un diay le
dice a los amigos que se tiene que ir temprano, porque si no la
mujer lo mata. Pero empezaron a charlary a tomary a divertir-
se, y se hicieron de nuevo las 12. ‘No, no puedo volver, no hay
forma de que vuelva’ decia el muchacho. Entonces, los ami-
gos lo llevaron a una farmacia, compraron yeso, le enyesaron
el brazo, y llamaron a la mujer, le dijeron que no se preocupara,
pero que habia tenido un accidente. Bueno, con eso zafé esa
noche, pero el muchacho tuvo que venir durante 15 dias con el
yeso puesto, porque si no, o echaban de la casa. Imaginate la
risa cada vez que lo veiamos entrar.

Y asi podria contarte un monton de historias, imaginate, a Iri-
sh Town viene mucha gente y no sélo de Nordelta, vienen de
Tigre, de Pacheco, de Escobar, porque se corri¢ la voz. Hay
grupos que vienen después de jugar al rugby o al futbol. Hay
muchos encuentros que comienzan en las redes sociales y
terminan aca. Tenemos la Ladies Night los jueves, que, por su-
puesto, atrae a grupos de amigas, pero también a hombres so-
los... Es todo muy diverso, muy variado, y eso lo hace divertido”.,

LA HISTORIA DEL SOMBRERITO

No podemos terminar la nota sin hablar del sombrerito, que,
junto a la excelente atencion, la amabilidad y la simpatia, cons-
tituyen la marca registrada de Peter.

“Todo comenzdé cuando estaba en la barra. Una vez un cliente
olvidé un sombrero y bueno.. como yo no tengo mucho pelo,
lo empecé a utilizar. Con el tiempo volvid el cliente, le dije que
se habia olvidado el sombrero, pero me lo regald: ‘a vos te que-
da mejor que a mi, me dijo. Asi que me lo quedé, y me vino

bien, porque en la ‘terraza’ hace frio, y mas en invierno. Cuan-
do el primer sombrero ya no daba mas, empecé a comprarme
algunos. Y los clientes, cuando viajaban al exterior y me pre-
guntaban qué queria que me trajeran, yo les decia: ‘traeme un
sombrero’ Y asi empecé a hacerme un stock, y los voy rotando.
Yo les digo a la gente que estoy marcando tendencia, y, de
hecho, hoy en dia, en la zona de Nordelta, todo el mundo me
identifica con el sombrero, o sea, muchos no conocen 0 no
recuerdan mi nombre, pero dicen: ‘anda al pub, a Irish Town,
que te atiende el del sombrerito, seguro la vas a pasar bien’ Y
bueno, eso también es un halago, porque la gente reconoce lo
gue uno hace, y eso es muy importante para mi, es algo que
me pone muy contento”.

Nota y fotografias: Marcelo Iglesias @iglesiasmarcelo

Edad: 58 anos.

Estado civil: Separado.
Hijos/as: Nicolas,
fuerza para seguir adelante.
Hobbies: antes todos los deportes, hoy paddle.
Hincha: del mas grande, RIVER.

tico.

mi orgullo, mi felicidad, mi

Musica preferida: casi toda, pero soy un roman-
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Comida preferida: con amigos, no importa qué.
Bebida preferida: el Champagne y el cuba libre.

Un sueino por cumplir: ver a mi hijo feliz y que
tenga el mejor recuerdo de su papa

Un lugar por conocer: N0 quiero morir sin visitar
el Coliseo de Roma.

El futuro: estar tranquilo, con salud, dinero y
amor, y no tener que molestar a nadie.



SKYDIVING565

GESTIONANDO EL CONOCIMIENTO
- Consultoria Estratégica en Transformacion Digital -

CAPACITACION CONSULTORIA DESARROLLO SOPORTE
& IMPLEMENTACION

e e e
(N N N

Sabemos qué hacer y como hacerlo | www.skydiving365.com.ar | info@skydiving365.com

ESTUDIO CONTABLE

Dra.DIANA L. CERRATO (UNLaM)

CELERIDAD Y EFICIENCIA - 20 ANOS DE TRAYECTORIA - ESPECIALISTA EN IMPUESTOS
www.estudio-dlc.com

Inspecciones y regularizacion fiscal
Servicios de contabilidad integral
Certificaciones,informes y legalizaciones

Consultoria en criptomonedas = .

SERVICIOS ONLINE

info@estudio-dic.com & estudiocontabledic
+54 9 11 5693 5638 @ € estudiocontabledic

Sedes en NORDELTA vy CABA



EOdonto.Zen

Fernanda Herrera

Murua

Odontologa Adultos y
Ninos

Blanqueamiento Dental
Implantes
Alineadores Invisibles
Brackets
Contamos con Estacionamientov Aplicacion de Botox

odonto.zen @+54 9113635-7333 '

+ SOCIAL MEDIA -
+ CAMPANAS ONLINE I’

~@estallidodigital.ok - www.estallidodigital.com - info@estallidodogital.com Agencia creativa de marketing

SN 2 Y ( X/ N, S N NG
R KT VR L2 ST~ o e

;p.
L\ A A e i =, =l

-




56

ANA SANTAMARINA

EN BUSCA DEL BIENESTAR

Muy pronto, Ana Santamarina va a sumarse a Revista Gallaretas con una
columna en la que nos va a hablar sobre el Coaching de Vida.

Ana tiene 51 anos y es madre de tres hijos. Trabajé como asis-
tente de ejecutivos en empresas nacionales e internacionales,
en el Congreso de la Nacion y actualmente asiste al directorio
de una empresa. Es asesora de imagen y Coach certificada.

¢Como llegaste al Coaching?

Como asesora de imagen, siempre tuve el sentimiento de
que, para generar un cambio externo, se debia empezar con
un proceso interno para encontrar el bienestar. Entonces, co-
menceé a preguntarme qué herramienta debia incorporar para
poder ayudar a las personas con ese cambio interno, y ahi llegd
el Coaching.

Acompanar y asistir a la gente siempre fue mi pasion, porque
asistir significa estar al servicio de las personas y ayudarlos a
dar lo mejor de ellos, lo mejor de su potencial, es buscar que las
personas se puedan conectar con el bienestar.

¢En qué consiste el Coaching de Vida?

El Coaching de Vida es un proceso mediante el cual el Coach
acompana a las personas en el camino hacia el logro de metas.
Hay personas que llegan a determinada etapa de la vida con
algun grado de insatisfaccion, algo que los incomoda, algo que
no los hace sentir bien. Por mencionar algun ejemplo, perso-

nas que han trabajado toda la vida en relacion de dependencia
y suefan con tener su propio emprendimiento, muchas veces
ese cambio significa un gran desafio ya que, para lograr dar
ese salto, deben animarse a salir de la zona de confort. Otro
ejemplo podria ser el caso de aquellas mujeres que se han de-
dicado a su familia y, ahora que sus hijos son grandes, quieren
iniciar algo que les sea propio, les genere bienestar y plenitud,
y no saben cémo o por dénde empezar.

Mediante el proceso de Coaching, otros aspectos que se pue-
den trabajar son con las creencias y los miedos, que son los
obstaculos que mas paralizan o limitan a las personas al mo-
mento de plantearse una meta. Es como reprogramar la ca-
beza. El cliente viene pensando de una manera, que, hasta
ahora, lo limitd, lo paralizd. Entonces, el coach lo que hace es
acompanarlo a través de una serie de ejercicios y preguntas
poderosas y asertivas, que van a guiarlo hacia sus propias y
nuevas respuestas.

¢Cual es la diferencia con una terapia?

La terapia trabaja con traumas, el Coaching de Vida trabaja de
presente a futuro, no interviene en cuestiones que han sido
traumaticas para una persona, que necesita resolver en otro



ambito. De hecho, se puede hacer Coaching y terapia a la vez,
siempre y cuando ese proceso que tiene que hacer en un am-
bito terapéutico, no impida que avance en su proceso de Coa-
ching. Si la persona se frena porque hay algo del pasado por
resolver, el proceso de Coaching no va a poder avanzar.

El Coaching no es un ambito terapéutico, sino que se trabaja
hacia adelante, hacia donde querés llegar.

¢COémo se prepara un Coach?

Para poder acompanar y potenciar a una persona, uno debe
tener ciertos aspectos resueltos. Por eso, a mi entender, las
personas que nos dedicamos a esta profesién debemos ca-
pacitarnos constantemente y estar actualizados para poder
guiar al cliente. En este momento estoy por finalizar una nueva
Certificacion que se llama Eneagrama para Coach, que es una
herramienta de autoconocimiento que me ayuda a conectar
con las propias luces y sombras, o para decirlo de manera dife-
rente, reconocer los aspectos de mi personalidad que necesito
trabajar para mejorar y también para lograr mantener y poten-

ciar aquellos que son mis fortalezas y de este modo buscar
constantemente el equilibrio. Por otro lado, durante el trans-
curso de las sesiones, el coach debe mantenerse presente y
en estado de escucha activa con su cliente, y a su vez, estar
atento a sus propias creencias, juicios y valores para que éstos
no influyan en las mismas, ya que el proceso es del cliente, que
tiene sus propias creencias y valores.

¢Cuando termina el proceso de Coaching?

Los tiempos de un proceso van a depender del tema que traiga
la persona para trabajar. Uno estipula las sesiones de acuerdo
con la necesidad del cliente.

La sesion de admision antes de iniciar el proceso es el momen-
to en donde el coach tiene la posibilidad de comprender mejor
las necesidades del cliente, y a su vez el cliente conocer mas
detalladamente qué es el Coaching, qué puede esperar de las
sesiones y como va a ser la relacion con el coach. Se establece
una alianza de trabajo y se firma un acuerdo de confidenciali-
dad. A partir de ahi comienza el trabajo.

Acompanar y asislir a
la gente siempre fue mi
pasion, porque asislir sig-
nifica estar al servicio de
las personas y ayudarlos

a dar lo mejor de ellos, lo
mejor de su potencial, es
buscar que las personas
se puedan conectar con el
bienestar.
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Es muy importante el compromiso del cliente consigo mismo a
partir del momento que se plantea una meta, ya que ese com-
promiso sera el que lo acerque mas o menos rapido al logro de
esta. Por otro lado, también es fundamental el compromiso de
respetar el proceso que va a encarar. Es entender que hay un
tiempo, y que en ese tiempo hay dias en que las cosas salen
bien, y dias en que se frenan, y que eso también forma parte
del proceso.

¢:Qué podemos esperar de tu futura columna?

Me gustaria que los lectores descubran o conozcan mucho
mas sobre esta herramienta, que es el Coaching de Vida.
Pero, fundamentalmente, si alguien se siente identificado y
piensa: “bueno, esto es lo que me pasa a mi”, vea que, a través
de este proceso, puede lograr lo que desea.

Quiero que quien sienta que le resuena, se anime a darse posi-
bilidades, se anime a creer. Si vos no crees en vos, nada podria
funcionar. Y més alla de que lo hayas intentado y no haya fun-
cionado, es fundamental creer que se pueden adquirir nuevas
herramientas, que se puede poner luz donde hoy no hay luz.
Eso es el Coaching, poner luz donde hoy no la hay.

Para terminar, ;te gustaria decirle algo al lector?

Si. Me gustaria invitarte a que siempre encuentres un tiempo
para conectarte con vos mismo. Ese tiempo puede ser aquel
que empleas para realizar esa actividad que te genera bienes-
tary que logra que, por un momento, te abstraigas de la rutina
diaria. Es justo ahi, donde al escucharte, conseguiras conec-
tar con tus necesidades reales. Conectarte es darte tiempo, es
permitir que tu voz interna se exprese, es tratarte con carino,
es ser amable con vos mismo. Hoy la gente no se escucha:
esté tapada por el ruido, por la rutina, por las obligaciones, por
los problemas.

La realidad es que tenemos una vida. Y esa vida hay que vivirla
bien.

Nota y Fotografias: Marcelo Iglesias @iglesiasmarcelo
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La neutralidad tradicional de los Paises Bajos comenzd a caer el
10 de mayo de 1940. Un sobrevuelo de una flotilla de la Luftwa-
ffe, la Fuerza Aérea de la Alemania Nazi, sobre Rotterdam fue el
inicio del final. Los habitantes de la ciudad portuaria mas grande
de Europa consideraron que era un ataque dirigido a sus vecinos
del Reino Unido que habian declarado la guerra un ano antes. Sin
embargo, la formacién se dio media vuelta, se alined al curso del
rio Mosa que atraviesa la ciudad. Por primera vez los habitantes,
sin capacidad de respuesta posible, vieron descender a las fuer-
zas del Fallschirmjager, el cuerpo de paracaidistas nazi. A pesar
de la imprevision, con algo de torpeza, las fuerzas neerlandesa
lograron mantener a raya la invasion, pero ya habia sido prevista
la destruccion total de la ciudad para un par de dias después. Eso
sucedié el 14 de mayo, cuando en Rotterdam sélo quedaron en
pie iglesia gotica de San Lorenzo y el Ayuntamiento.

Literalmente de las cenizas emergio la ciudad mas vanguardista
de Europa. Mientras sigue siendo el puerto mas activo del conti-
nente, su nueva cara, reconstruida a base de la osadia del pensa-
miento lateral, la convirtieron en un muestrario de la vanguardia
arquitectonica. El mitico rascacielos triple que un juego 6ptico
transforman en 3y que salié del lapiz de Rem Koolhaas, el Mark-
thal, un complejo de viviendas con forma de herradura invertida
obra del estudio MVRDV, tal como el Depot Boijmans Van Beu-
ningen, un depdsito publico de arte; Blaaktoren, un condominio
conocido como El Lapiz; el pequeno barrio de casas cubicas (Ku-
buswoning) que hiciera en los “80 Piet Blom.

Rotterdam es un jugador aguerrido, potente, gue le pone el pecho
a los embates del Mar del Norte y juega al limite para cubrir su
destino. En medio de este corazén fuerte, capaz de reponerse de
la destruccion total, dos aguerridos emprendedores pensaron un
negocio en varias capas. ;Qué se puede esperar de la union de un
policia y un antiguo ladrén que no sea una pelicula de Holywood?
En Rotterdam puede implicar crear un bar dentro de una comi-
sarfa abandonad, apostando a la reintegracion perdurable de ex
convictos.

Marco den Dunnen y Rodney van den Hengel cruzaron sus ca-
minos muchas veces antes de tener la llave de la misma puerta
que abre Heilige Boontjes (literalmente Porotos Sagrados), su ca-
feteria en la comisaria de Rotterdam ubicada en Eendrachtsplein
3. Marco era agente de policia cuando se conocieron. Hoy sigue
trabajando en la ciudad, pero tiene el cargo de Inspector. Cuando
joven estudié disefo grafico. De eso trabajo al recibirse. En parae-
lo hizo mucho trabajo social y obtuvo una maestria en pedagogia.
Poco tiempo después inicié su servicio a la policia local.

Rodney es un ex matén y adicto que paso un tiempo en la carcel.
Con decision, cuando salid, se auto reintegro: volvio a la escuela
para terminar con sus estudios. Aunque la cursaron separados,
comparten con Marco los estudios sobre trabajo social. Rodney
se convirtié en un experto en reintegracion desplegando estrate-
gias en varios barrios de Rotterdam.

“Nos conocimos en 2014 en Rotterdam a través de un colega que

era policia comunitario en el barrio donde trabajaba Rodney -me
cuenta Marco mientras sirve su café preferido, el mismo que es
considerado el mejor de la ciudad-. La charla fluyd facilmente y
pudimos contarnos muchas de nuestras experiencias previas.
Nos sorprendié darnos cuenta de que teniamos ideas similares
y una pasion por ayudar a las personas a largo plazo. Percibimos
gue necesitdbamos un lugar de capacitacion y experiencia la-
boral para formar profesionales que no existia. Sohdbamos con
ese lugar genial donde es posible aprender un oficio, trabajar en
tus problemas, obtener el apoyo y el entrenamiento adecuados.
Era una forma de trabajo a la que todos abordaban con extrafieza
cuando lo presentabamos”.

Ambos estaban de acuerdo en que si para los jovenes en general
obtener un espacio donde desarrollarse laboralmente es com-
plicado, “es aun mas dificil para las personas con antecedentes
de detencion encontrar trabajo -aporta Rodney-. Sin trabajo, el
riesgo de recaida en el consumo de sustancias o la reincidencia
delictiva es alta. A menudo, estas personas tienen problemas so-
ciales, de vivienda, de deudas o de salud adicionales”. El proyecto
de Marco y Rodney era maximizar las posibilidades de las per-
sonas dispuestas a reencausar su senda en términos laborales
y, ademas, ofreciendo guia y soporte para enfrentar los desafios
que se cruzan, sobre todo en los primeros tiempos.
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THE BEST EX-PRESSO IN TOWN

Bajo la idea de maximizar las posibilidades de conseguir un tra-
bajo para los ex presos, Marco y Rodney decidieron que la rein-
tegracion puede ser mejor, mas sostenible y, sobre todo, mas di-
vertida. Llegaron a un local abandonado por una comisaria que
fue trasladada a un nuevo edificio Reinventaron la arquitectura
y desplegaron un gran trabajo de seleccion de personal bajo un
programa integral que evaluara el estado de situacion personal
de cada sujeto y sus posibilidades de iniciar un proceso de rein-
corporacion al circuito productivo y humano. “Pensamos que po-
diamos ofrecer una serie de buenas tazas de café como consuelo
para los ajetreados transelntes de Rotterdam, pero también para
un grupo de personas que quisieran volver al mundo abierto’, ex-
plica Marco.

Hoy su personal esté integrado casi totalmente por jévenes que
han atravesado algun problema judicial. Aungue originalmente
planteado como un café, Heilige Boontjes crecié geométrica-
mente. Hoy también es un restaurante a la carta, una propues-
ta take away, abrid salén disponible para eventos corporativos,
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sumod un food truck que permite llevar Heilige Boontjes a donde
quieras, ademas de producir sus propios blends de café.

“"Hemos visto comparecer ante la justicia a la mayoria de nuestros
chicos a causa de hurtos, robos y trafico de drogas en Delfsha-
ven’, afirma Rodney. Los jévenes provenientes de ese distrito a
orillas de la margen derecha del rio Nuevo Mosa se sumaron al

emprendimiento social, pero para Rodney y Marco, ese nombre
queda pequeno. “Nos interesa ser un sitio que acoge a todos
aquellos que, por diversas razones, han perdido el camino co-
rrecto, pero estan convencidos de que, con compromiso y buena
voluntad, es posible recuperarlo”, explica Marco. “Este es un lugar
en la que todos te extrafan cuando no te presentas, lo que signi-
fica que sos necesario en la sociedad porque hay un lugar donde
te esperan -completa Rodney-. Saber que aportas valor que sos
parte de un todo que requiere de tu presencia para funcionar, que
cuentan con vos para que las cosas salgan, es el mejor combus-
tible motivador que existe”.

Heilige Boontjes utiliza productos sostenibles, con etiquetas res-
paldatorias segun la normativa de la Union Europea. Negocia un
acuerdo de comercio justo con cada uno de sus productores y
apuesta a trabajar con agricultores de su pais de origen. Las ga-
nancias se reinvierten. Se utilizan en los Paises Bajos para capa-
citar y emplear a jovenes alejados del mercado laboral. “Se trata
de jévenes con antecedentes penales, deudas, bajo coeficiente
intelectual, entre otras variantes -enumera Marco-. En los Ultimos
anos, trabajamos con mas de 60 jovenes en puestos externos
y otros 20 que trabajan para nosotros en otro tipo de tareas de
soporte al proyecto”.

A la hora de montar la idea, hace casi una década atrés, eligieron
como lema una frase que se puede leer en el local “se necesi-
ta un pueblo entero para criar a un niNo”. “Nuestros trabajadores
-explica Rodney- han experimentado cosas de las que no estan
orgulloso. Pero la mentalidad de la calle también provee de honor
y hermandad, lo que tiene su costado hermoso. Estos mucha-
chos son talentosos vy leales. Con la dosis adecuada de disciplina,
experiencia practica y reconocimiento, pueden llegar muy lejos”.

Reconocen haber rastreado sin suerte posibles experiencias para
inspirarse a la hora de empezar. Coinciden que el mayor desafio
ha sido (y sigue siéndolo) el dinero. “El lugar para empezar, los tra-
mites requeridos por la ciudad, los materiales y el montaje... nada
que ver con los jovenes. Ellos nunca son el problema. El gobierno



lo es”, sentencia Marco.

Los candidatos a integrarse a la plantilla pueden presentar direc-
tamente su postulacion, o bien solicitarla a través de amigos, la
policia y los funcionarios de la ciudad. Una vez que atraviesan el
proceso de seleccion, bastante similar a cualquier otro camino
para conseguir un empleo similar, al ingresar pasan 52 semanas
en un proceso de reintegracion. Terminado ese trabajo donde
se los apuntala psicolégicamente, en habilidades sociales y en
la particular problematica que los llevé a un proceso judicial, se
brinda capacitacion laboral. Al fin de esos 13 meses “si quieren y
estan en condiciones, podemos ofrecerles un contrato de 6 me-
ses que podemos prorrogar, a su fin, por otros 6 meses, y luego
por un ano”.

La experiencia les ha demostrado que mas alla de su plan, existe
una enormidad de variantes en el proceso de reinsercion. “La ma-
yoria de ellos no trabaja porque nadie aprecia el valor que poseen
y pueden aportar a la sociedad”, afirma Rodney. “Lo que hacemos
es contratarlos y dejarlos hacer su trabajo -continda Marco-, des-
pués de unas semanas los propios jovenes van mostrando sus
debilidades e intentamos estar atentos para apuntalarlas y gene-
rarles fortalezas. Nosotros podemos estar dispuestos a brindar lo
que necesitan, pero entendemos gue la ayuda solo suma cuando
la quieren. Eso solo sucede cuando confian en vos. Es un cami-
no que lleva algo de tiempo. Los tratamos como a nuestros pro-
pios hijos. Somos amables, los amamos y realmente les decimos
lo que necesitan escuchar, incluyendo algunos duros consejos
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paternales”.

Consultados sobre si la relacion entre Rotterdam con su particu-
lar espiritu vanguardista y poco critico frente a los desafios que
parecen bizarros en otros sitios, y Heilige Boontjes ha sido de-
terminante para albergar este proyecto, Marco chicanea “puede
funcionar en Buenos Aires o en Rosario. Necesitas profesionales
que sepan lo que hacen y una policia seria, que confie en la re-
insercion de los jévenes y que respalde la mision con sus actos.
La segunda ronda se acaba de lanzar con la apertura Ookami
(lobo en japonés), en Burgemeester Meineszplein en la misma
ciudad, donde han comenzado a tostar su propio café. “Ves todo
tipo de gente entrando a nuestros locales -explica Rodney-, des-
de yuppies y hipsters hasta prostitutas y ancianos. Al entrar en
contacto con diferentes personas, la empresa adquiere una fun-
cion social. Eso es bueno para la cohesiéon del barrio y para los
jovenes que trabajan con nosotros”.

Marco suefa con “poner un poco mas de brillo en este planeta.
Me encantaria quedarme en la policia y hacer un poco de aseso-
ramiento junto con Rodney para otras ciudades”. “Heilige Boon-
tjes puede ser una idea mas grande -aporta-. Pero grande no
siempre es tamano, a veces es solo inteligencia”. Como diria el
sacerdote que ensend al revolucionario San Agustin, Erasmo de
Rotterdam, “los zorros usan muchos trucos. Los erizos, sélo uno.
Pero es el mejor de todos".

Flavia Tomaello
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